第５回　明治ビジネスチャレンジ応募申請書

提出日　　◯◯◯◯年◯◯月◯◯日
【注意事項、事務記入欄】
	受付日
	
	受付番号
	


※　応募申請書に記載された個人情報は、本プログラムの運営にのみ使用し、学校法人明治大学「個人情報の保護に関する規程」により管理します。（https://www.meiji.ac.jp/bunsho/personal_inf/kojin_1.html）
※　応募申請書は、文字の大きさを10ポイント以上とし、添付資料含め６ページ以内にまとめてください。
※　補足の資料がある場合は本用紙に含めてください。なお資料はＡ４サイズに統一してください。
※　枠やページ区切りは、審査員が見やすいよう、適宜、拡大・縮小して記載してください。
※　チームの応募メンバーが６名以上の場合は、行を追加又は別紙でメンバーの一覧を提出してください。
※　赤字の記載のポイントを参考に記載し、赤字は必ず消してから提出してください。

　　募集要項及び参加同意書に同意の上、以下のとおり応募いたします。
	１　ビジネスプラン名称

	あなたのアイデアを一言で象徴する名称をつけてください。

	応募
代表者
	学生番号：1110230000
氏名：明治　花子
所属：◯◯学部・研究科◯◯学科　◯年

	応募
メンバー：
【　　名】
	学生番号：　　　　　　　氏名：　　　　　　　　　所属：

	
	学生番号：　　　　　　　氏名：　　　　　　　　　所属：

	
	学生番号：　　　　　　　氏名：　　　　　　　　　所属：

	
	学生番号：　　　　　　　氏名：　　　　　　　　　所属：

	[bookmark: _Hlk141094327]２　ビジネスプランのコンセプトを提示してください

	①テーマ
②ビジネスプランを考えた経緯・背景　など




	３　あなたの想定するターゲット（顧客）を提示してください

	①あなたのビジネスプランに対して、対価を払う顧客像を、具体的に提示してください。





	[bookmark: _Hlk141094816]４　顧客の課題と潜在的欲求

	①あなたが想定する顧客の課題は何ですか？
②あなたの顧客が抱えている潜在的欲求（顧客が何に対して対価を払いたいか等）は何ですか？
＊①②両方の記載でも、いずれか一方の記載でも構いません。



	５　あなたが顧客に提供する解決（ソリューション）と価値は何ですか

	①あなたが顧客に提供するソリューションを提示してください。
②顧客があなたのサービスから得る価値は何か、提示してください。
③他者と比べた場合の、あなたのソリューションや価値の優位性を提示してください。




	[bookmark: _Hlk141094447][bookmark: _Hlk141094509]６　あなたのサービスを顧客に提供するビジネスモデルを提示してください

	①顧客はどのような経路で、あなたのサービスを入手しますか？
②顧客にサービスを届けるまでのあなたのサービスのビジネスモデルを提示してください。
※ビジネスモデル＝販路・流通経路と考え、サービスの生成から、顧客の手に届けられるまでの流れを、図・画像・イラストなどで提示してください。



	７　あなたの参入する市場規模はどれくらいのスケールになりますか

	①市場規模を算出してください（新規市場の場合は、想定規模で結構です）。
②市場の中で、あなたが狙う規模はどの程度になりますか？
③あなたはどのような方法で、市場の中で顧客を獲得しますか？
④あなたのサービスの競合になる企業はいますか？
⑤あなたのサービスが競合に対して優位な部分はどこですか？





	８　あなたはどのように収益をあげますか

	①あなたが提供するサービスの価格はどれくらいですか？
②あなたの事業に必要な原価を想定してください。原価には、サービスの開発費、生産費、マーケティング費用、サービスに関わる人件費、施設費などが該当します。
③あなたが初期段階で稼ぐ売上と利益はどれくらいになりますか？１サービスあたりの売上と販売数から、原価をマイナスする形で、事業のスケールを試算してみてください。
（参考）
売上－事業原価（製造費、業務委託費、宣伝費、開発費等）＝粗利
粗利－販管費（人件費、家賃、交通費、保険等）＝営業利益



	９　あなたの事業の成長イメージと課題を提示してください

	①あなたが目指す事業の成長過程を提示してください（適宜、グラフ等を用いてください）。
②市場開拓、顧客拡大、事業領域の拡大など、あなたが目指すゴールを具体的に提示してください。
③あなたの事業プランの課題があれば、提示してください。





	１０　あなたの起業に対するビジョンを提示してください

	①今回の応募動機を提示してください。
②あなたの起業に対する思いを提示してください。
③あなたのプランが採択された場合、起業するタイミングをいつ位と考えているか、提示してください。


	１１　研究室やゼミ活動等で創出された知的財産（いずれかの□をチェック☑し、該当する箇所を記入）

	＊教員の指導を受けて、または、研究室やゼミ活動等で創出された知的財産が関わる場合には、その取扱いについて研究室やゼミ担当教員等と相談した上で応募してください。

	□あり（　　　　　学部　　　　　　教授・准教授・専任講師と相談済み）　　　□なし

	１２　すでに起業しているか（いずれかの□をチェック☑）

	□していない　□している（未登記）　□している（登記後１年以内で資金調達を受けていない）

	１３　本申請書作成にあたり、生成AIをどの程度活用したか、また、どう有効活用したか（任意回答）
※有効的に活用されており、申請書の完成度が高いと判断できる場合は、加点対象となる可能性あり。

	□ほとんど全てで使用　　□資料の一部で使用　　□検討段階でのみ使用
具体的な活用方法を記載ください




以　上（ここまで６ページ以内）
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