明治大学学生ビジネスアイデアコンテスト２００８応募用紙
提出日　　　　　　年　　　月　　日
明治大学社会連携促進知財本部長 殿

　応募要領に同意の上，下記のとおり応募いたします。

※補足の資料がある場合は本用紙に添付してください。なお資料はＡ４サイズに統一してください。
※応募用紙は添付資料を含め５枚以内にまとめてください。文字の大きさは10ポイント以上としてください。
※枠は広げて記載いただいても結構です。
※赤字の記載は参考項目ですので，必ず消して提出してください。

	アイデアの名称

	名称はアイデアの「顔」とも言える部分です。インパクトのある名称を付けてください。

	応　　募

代 表 者
	氏名
	
	学部/研究科
	

	
	学科/専攻
	
	学年/課程
	

	
	連絡先住所
	〒

	
	電話/FAX
	（日中連絡が取れる連絡先をご記入ください。）

	
	e-mail
	（携帯は不可です）

	応募

メンバー：
【　　名】
	氏名　　　　　　　　所属　　　　　　　　　　　　　　　学年/課程

	
	氏名　　　　　　　　所属　　　　　　　　　　　　　　　学年/課程

	
	氏名　　　　　　　　所属　　　　　　　　　　　　　　　学年/課程

	
	氏名　　　　　　　　所属　　　　　　　　　　　　　　　学年/課程

	
	氏名　　　　　　　　所属　　　　　　　　　　　　　　　学年/課程

	ビジネスアイデアのコンセプトおよび発想の経緯・動機

	どういうきっかけでこのアイデアを思い付き，なぜビジネスになると思ったか（なぜそのビジネスが必要だと考えたか）をまとめてください。
また，このビジネスがどのようなビジョンや理念を持ち，実現することによって社会がどのように変わるかを述べてください。


	ビジネスアイデアの内容

	何（商品やサービス）をどのように販売するかを読み手（審査員）が把握しやすいように示してください。生産者，提供者，購入者などの間での商品・サービスや資金の流れの図や商品・サービスの具体的なイメージがあると伝わりやすいです。
[image: image1.wmf]（例）商品・サービス，資金の流れ　　　　　　　　　　　　　　　（例）製品イメージ

	ビジネスアイデアのセールスポイント

	このアイデアの優れていると思う点（価格，機能，満足度，技術・ノウハウ）を既存のビジネスと比較してまとめてください。

なぜ，このビジネスが顧客に選ばれると思ったか（今までこういう商品・サービスしかなかったが，このビジネスではこういう点を新しく提供（改善）し，顧客のニーズに応えることができる等）を述べてください。
このビジネスによって利用者がどういうメリットがあるかをまとめてください。

	アイデアのターゲット・市場性

	ターゲットを具体的に述べ，（例．B to Cの場合：東京都内に勤める20代前半の男性，B to Bの場合：川崎市内工場がある従業員50名規模の金属加工業者）また，そのターゲットの規模がどれくらいか示してください。
その規模でどれくらいの割合が顧客になると考えられ，どれくらいの価格で販売したら，全体でどの程度の売上になると考えられるか述べてください。

	アイデアの事業化への実施体制・実施計画

	事業スケジュール，販売目標，生産・販売コスト，自社の体制図やパートナー企業との連携方法，取引先との関係，どうやってこのビジネスを周知するか等の概略をまとめてください。
どのようなヒト，モノ，カネがどれくらい必要なのか述べてください。
また，実施する上での課題（例：全く新しいサービスであるので，顧客にその概念が浸透するまでに時間と費用がかかる）を述べてください。

	このアイデアを通じた自分の将来像

	このアイデアを考えるにあたり何を学んだか，また将来このアイデアをどのように活かしていきたいか述べてください。

	指導教員（いずれかの□をチェックし，該当する箇所に記入してください）

	□あり（　　　　　学部　　　　　　教授・准教授・専任講師）　　　□なし


【事務記入欄】

	受付日
	
	受付番号
	


販売





農産物の生産





消費者








農産物の販売








代金





仕入金





卸売り





店舗＝自社





生産者











